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FIWA®通信「インベストライフ」 

FIWA®新正会員紹介 小屋 洋一氏 
米国 CFP カンファランスに参加し得た気づきをビジネスに 

 

 

寄稿： 小屋 洋一氏 

 

読者のみなさま、初めまして。 

 

株式会社マネーライフプランニングの代表をしております

小屋洋一です。このたび「みんなのお金のアドバイザー

協会〜FIWA®」の認定正会員として参加させていただくこ

とになりました。どうぞよろしくお願いいたします。 

 

今回は小屋個人のこれまでの経歴と、会社のビジョンに

ついて紹介させていただきます。 

 

私が株式や資産運用に興味を持つようになったのは、小

学校高学年の時になります。ちょうど日本がバブル経済

下で周りの大人たちも「株式を買えば儲かる」とよく理解

もしていない株式市場に参加している様子を見て「株式

市場って面白そうだな」と思い、小学校から帰宅したらそ

の日の株式市場のニュースを見るなど、経済・市場に関

して興味を持つ子供時代でした。その後、中学、高校、大

学と経済学やファイナンスに関心を持ち続けて、経済学

部で金融論やファイナンスを専攻しながら卒業しました。 

 

2001 年に社会人になる時には、希望としてはファンド・マネージャーやアナリストなど株式市場に

関わりたかったのですが、当時は金融不況でもあり希望する職種には就けず、総合リース会社の

営業職からスタートしました。株式に関しては、もらった給料の中から自学で証券アナリストの勉強

をしながら我流で株式投資などを勉強することを続けました。その後、不動産にも興味が出てきた

ために、2004 年に不動産事業者に転職をし、5 年ほど収益不動産の仲介ビジネスなどをしながら

不動産の実務についても学んできました。 

 

2008 年（31 歳の時）に会社を退職し独立を決意したのは、不動産の仕事をしている中で金融業界
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でも不動産業界でも一般的な消費者（お客様）と事業者（金融・不動産）の間には情報の非対称性

や、知識経験の差が大きいことから、結果として消費者が不利益を被る機会が多いという印象を

持ったからです。そこで、消費者側の情報の非対称性や知識経験をカバーするためのアドバイス

をする仕事をはじめようと思い、FP という職業を選択しました。 

 

 

 

上図が 2008 年に独立してからの会社の売上・利益・（アドバイスをしている）資産残高ですが、開

業 1 年目などは売上高も 100 万円しかなく、これでどのようにビジネスを続けていったらよいか途

方に暮れるありさまでした。しっかりとしたビジネスモデルが構築できていなかったのです。 

 

転機となったのは、2009 年に知り合いの FP の先輩から「小屋さん、CFP の本場であるアメリカの

事務所に訪問したり、CFP のカンファレンスに参加したりする企画があるんだけど参加してみない

か？」とお誘いいただき、米国の FP カンファレンスや CFP 事務所見学に参加させていただきまし

た。 

 

その中で、米国の CFP は主に「個人富裕層のアセット・マネジメント・ビジネス」を実施しているとい

う事に気づき、それ以降は米国でのビジネスモデルを会社の主軸に据えて展開していくことを決め

て活動してきました。 
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（2009 年からほぼ毎年米国の CFP 事務所訪問やカンファレンスの参加を続けています） 

 

開業から 12 年間経った現在では顧客数 60 世帯、アドバイスしている資産 23 億円、スタッフ数 

4 名と少しずつではありますが、お客様の理解と支持を得て成長を続けています。今後は、この米

国流の個人向け資産アドバイスのビジネスを日本で普及していくことに力を入れて展開していきた

いと考えています。具体的には弊社の現在のビジネスモデルをフランチャイズ・パッケージ化して、

日本全国に広げていくことを目指しています。そのためには、アドバイスをする側が効率的かつ均

質なアドバイスが可能になるようなアドバイスをするためのソフトウェアの利用が不可欠だと考え

ており、現在そうしたシステムの開発を進めています。下記が弊社の事業ビジョンの一端です。 

 

今回 FIWA®に入会させていただいたことで、同じ志のアドバイザーのみなさんと触れ合う機会が増

えると思いますので、ぜひ皆様のご協力を得ながらも、こうした社会の実現に一層努力していきた

いと思っております。 

 

株式会社マネーライフプランニング 

代表取締役 小屋洋一 
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